
préparé par 

Promoteur : nom, adresse, numéro de téléphone 
 
 
 
 
 

Mois 200 
version préliminaire



Les faits saillants 

Nom de l’entreprise : 

 

 

Nom du ou des promoteurs : 

 

 

Date d’ouverture :  

 

Produits ou services offerts : 

 

 

Secteur et clientèle visée : 

(touristique, industriel,  

agricole, commercial etc..) 

 

Marché visé : 

(local, régional, provincial, national…) 

 

 

Chiffre d’affaires prévu : Première année : $ 

 Deuxième année : $ 

 Troisième année :   $ 

 

Bénéfice net prévu : Première année : $ 

 Deuxième année : $ 

 Troisième année :   $ 

 

Financement recherché : 

 

 

Investissement personnel : 

 

 

Création d’emplois : 

(sur 3 ans) 
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Nom de l’entreprise 1 

 

 

 

1.1 Nom de l’entreprise  

Adresse   
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1.2 Résumé du projet 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

1.3 Mission d’entreprise 

Si, pour l’instant, vous avez de la difficulté à préciser la mission de votre entreprise, vous y 

reviendrez lorsque votre plan d’affaires sera plus avancé.  
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1.4 Objectifs de l’entreprise 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

1.5 Forme juridique 



 

 

 

 

 

1.6 Répartition de la propriété1 

   

   

   

   

                                                           
1
 Pour régir les relations entre les associés ou les actionnaires, il est souhaitable qu’ils établissent entre eux 

une convention écrite.  Cette dernière permet, entre autres, d’assurer la continuité de l’entreprise lors d’un 

décès ou du départ d’un des associés.   Il est recommandé de recourir aux services d’un conseiller juridique 

pour rédiger une convention d’affaires. 
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1.7 Calendrier des réalisations 

  

  

  

 

 

 

 
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2. LES PROMOTEURS          

2.1 Identification 

2.2 Réalisations pertinentes au projet 2 

2.3 Compétences en gestion/ besoins de perfectionnement 

 

Précisez vos compétences et vos besoins de perfectionnement 

                                                           
2
 Annexez le curriculum vitae de chacun des promoteurs à la fin de votre plan d’affaires 
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2.4 Soutien de l’environnement personnel 
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2.5 Bilan personnel  

Nom et prénom du promoteur 

 

Je certifie que tous les renseignements contenus dans ce bilan personnel sont strictement exacts et  

complets et comprends que le CLD les utilisera pour déterminer ma solvabilité. 

________________________________________       _____________________________ 

Signature                                                                        Date   

   

J'autorise le CLD de mon territoire à vérifier tous les renseignements nécessaires 

contenus dans ce bilan personnel, quelle qu'en soit la source, l'informateur étant autorisé par la 

présente à lui fournir ces renseignements.   

________________________________________       _____________________________ 

Signature                                                                        Date   
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2.6 Capacité d’investir dans le démarrage de mon entreprise3 

2.7 Objectifs des promoteurs 

 

 

 

 

 

 

 

                                                           
3
  Il est très important de savoir que la plupart des partenaires financiers exigent entre 15 % et 20 % en mise 

de fonds de la part des promoteurs avant de prendre leur décision de participer ou non à la réalisation du 

projet.  
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2.8 Structure organisationnelle 
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3. LE MARKETING          

3.1 Produit/service 
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3.2 Analyse du marché 

3.2.1  Marché potentiel 
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3.2.2 Marché cible 



Nom de l’entreprise 13 

 

 

3.2.3 Situation concurrentielle 

NOM ET ADRESSE 

DE L’ENTREPRISE 

CONCURRENTE 

CONCURRENCE
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3.2.4 Part de marché 

0%

5%

10%

15%

20%

25%

30%

35%

40%

Concurrent l

Concurrent 2

Concurrent 3

Concurrent 4

Mon entreprise

Concurrents indirects



Nom de l’entreprise 15 

 

 

3.3 Stratégie de mise en marché 

 

3.3.1 Prix 
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3.3.2 Place (localisation) 



 

 

 

 
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3.3.3 Publicité / promotion 
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3.3.4 Distribution 

 

NOM 
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4. LES OPÉRATIONS          

4.1 Production 
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4.2 Approvisionnement 

 

NOM 
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4.3 Aménagement 

 

 

DÉCORATION 
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5. ÉTHIQUE          

5.1 L’environnement 
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5.2 Les aspects sociaux/la communauté 
 

Conjuguée à l’environnement, la vie en société nécessite de la tolérance et du respect pour 

ceux qui habitent le secteur de votre entreprise.  Vous souciez-vous des impacts occasionnés 

par l’implantation de votre entreprise ( l’aspect visuel, la sécurité, le bruit, les habitudes de 

vie, etc.)?  Expliquez ici comment vous allez éviter les problèmes avec votre entourage? 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

5.3 Les employés et leurs conditions de travail 
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6. LES PRÉVISIONS FINANCIÈRES 

6.1 Coût et financement du projet au démarrage  

6.2 Dépenses requises au démarrage 

6.3 Hypothèses de travail 

6.4 Bilans prévisionnels 

 États des résultats prévisionnels 

 Calcul d’amortissement 

6.5 Budget de caisse
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Coût et financement du projet 
 

PROJET  FINANCEMENT  

 

Terrains 

Bâtisses 

Équipement 

Équipement bureau 

Améliorations locatives 

Roulant 

Brevets et droits 

Autres 

  

Fonds de roulement 

     Encaisse                     

     Inventaire                    

     Publicité départ           

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Prêt 1 

Prêt 2 

 

Prêts d’actionnaires 

 

Subventions 

 

Capital 

     Promoteur 

     Investisseurs 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


